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Sahar fungerar
referensférsaljning

Hur far vi ut vart budskap

Natverkandets
framgangsfaktorer

Ratt mental installning
Fér framgang - Byt fokus
Olika beteendestilar och
hur det paverkar mig och

mitt natverkande

Satt mal for ditt
natverkande.

Tankbara referenskallor
Referensprocessens steg
Min referensprocent

VCP-processen

Vad ar nasta steg?

Org.nr: 556713-8986
Telefon: 031-16 02 80
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SALJ MER VIA REFERENSER

BASTA VAGEN TILL NYA LONSAMMA AFFARER!

I SALJ MER VIA REFERENSER hjilper vi er att pa ett tydligt
satt klarlagga var era basta kunder kommer ifrdn OCH hur ni pa
ett effektivt och systematiskt satt kan locka till er fler riktigt bra
kunder!

BESKRIVNING

Tillsammans gar vi igenom, och tydliggér for alla deltagare, hur
referensprocessen ser ut och hur var och en pa ett effektivt satt
kan generera nya affarer via referenser.

Genom att satta mal och gd igenom framgdngsfaktorerna for
I6nsamt natverkande ger vi deltagarna konkreta uppgifter att ta
tag i.

Efter att ha genomfort programmet sa har ni:
e Nya strategier och verktyg fér att SALJA MER VIA

REFERENSER
e Individuella handlingsplaner

PROGRAMLANGD: 2 h
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