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PROGRAMINNEHALL NATVERKANDETS MOJLIGHETER
qu ERRA]

() ATT SALJA UTAN ATT SALJA!

I NATVERKANDETS MOJLIGHETER gar vi igenom hur man kan

Att salja utan att salja sélja mer utan att egentligen kdnna sig som en séljare.

Vad &r en referens vard

BESKRIVNING
e e o T s Det perfekta programmet for organisationen som vill veta mer
budskap om vad man kan 8stadkomma genom systematiskt natverkande

och hur det gar till.

Vad kan och vill jag gora

Ett innehallsrikt program som introducerar tankar och verktyg
Teorin bakom som kan skapa avsevért hogre [6nsamhet for dem som omsétter
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Genomférandet i det i praktiken!

praktiken .
Efter att ha genomfort programmet sa har du:

Vardet av en plan

e Kunskap om professionellt Afféarsnatverkande
Nasta steg e En personlig handlingsplan

PROGRAMLANGD: 1 h
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