REFERENS®
AKADEMIN

PROGRAMINNEHALL

Natverk, mingel eller salj

Vardet av att ha en
affarsidé med kéansla!

Kartlagg dina natverk

Affarsminglandets 10
budord

Introduktioner som
fastnar

Att skapa och framféra
effektiva presentationer

Placera dig i handelsernas
centrum

Hur man marknadsfor
varandra

Att motivera andra

Utbilda och trana dina
referenspartners

Utvardera min effektivitet
—-och att ta ansvar

T‘i . h

AFFARSNATVERKARSKOLAN

ATT ARBETA EFFEKTIVT MED REFERENSMARKNADSFORING

I AFFARSNATVERKARSKOLAN gar vi tillsammans igenom hur man
planerar och genomfor ett aktivt och malinriktat natverkande i syfte att
generera dkad I6nsamhet och matbara resultat.

BESKRIVNING

Under ett antal halvdagar gar vi igenom savél planering och strategi
och 6var pa sjélva genomférandet. Vi reder ut skillnaden p& mingel och
Affarsnatverkande och analyserar framgdngsfaktorerna som avgér om
Ert natverkande kommer att bara frukt eller €j.

Vara utbildningstillféllen véxlar mellan korta engagerande foreldsningar
samt arbete saval i grupp som enskilt. For att ge s& snabb “payoff” som
mojligt far deltagarna satta mal for ett eget arbete p& hemmaplan
vilket ocksd redovisas kontinuerligt till kursledaren.

Efter att ha genomfort programmet sa har deltagarna:

e God kunskap om natverkandets mdjligheter och
framgangsfaktorer

En personlig och effektiv introduktion

En preciserad idealkund och en plan fér att na den
Kunskap om potentialen och tidsfaktorn inom natverkande
Verktyg fér att mata och analysera sin effektivitet

PROGRAMLANGD: 4 halvdagar

AFFARSNATVERKARSKOLAN
ETT PROGRAM FRAN REFERENSAKADEMIN

Org.nr: 556713-8986
Telefon: 031-16 02 80

www.referenskademin.se
info@referensakademin.se

ReferensAkademin AB
Engelbrektsgatan 26

411 37 Goteborg




