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Natverksmatrisen

GER DITT NATVERKANDE DET RESULTAT DET SKALL?
Vilka satt finns (get att

marknadsfora vara Ar du oséker pd om all den tid och engagemang du investerar i
produkter och tjanster? natverkande verkligen ger basta méjliga resultat? I s3 fall &r

Vad 3r word-of-mouth? Natverka med Resultat ratt for dig!

Natverkandets 3

framgangsfaktorer BESKRIVNING

Tillsammans gar vi igenom vad det innebar att natverka, vilka
Vad &r ratt mental de tre framgangsfaktorerna &r och vilken mental instélining som
installning? kravs for att lyckas.
For framgang - Byt fokus For de allra flesta blir detta en férsta introduktion till ett

Olika beteendestilar och strategiskt och planerat férhallningssatt till natverkande.

hur det paverkar mig.
- c Informationen du far bygger pa 6ver 10 &rs erfarenhet fran

Vilken &r min idealkund? natverkande och referensmarknadsféring och de verktyg vi delar
med oss av dr testade och utprovade i praktiken.
Vad ar en referenskalla?

Hur kan denna kunskap

SR il e Efter att ha genomfort programmet sa har du:

Vem kan vara en ¢ Nya strategier och verktyg fér att Natverka med Resultat
referenskalla? e En personlig handlingsplan

Var hittar jag en bra
referenskalla? PROGRAMLANGD: PRIS:

Vad ar nasta steg? 2 h 900k|‘
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