i CERTIFIED

NETWORKER®

.
'

PROGRAMINNEHALL

En affarsidé med kansla!
Kartldgg dina natverk

Affarsminglandets 10
budord

Introduktioner som
fastnar

Att skapa och framfora
effektiva presentationer

Din och ditt féretags
image

Placera dig i handelsernas
centrum

15 satt att marknadsféra

18 taktiker for att
motivera andra

Utbilda och trana dina
referenspartners

Utvardera min effektivitet
—-och att ta ansvar

En palitlig tillférsel av
referenser

FAR DU DEN MANGD REFERENSER DU VILL HA?

I Certifierad Nitverkare gar vi steg for steg igenom hur man
bygger sin verksamhet med hjalp av mun till mun marknads-
foring, eller referensmarknadsféring som vi valjer att kalla det.

BESKRIVNING

Arbetet &r uppdelat i 12 fristdende moduler som tillsammans
hjalper dig bygga en I6nsammare framtid genom att géra dig
och din verksamhet tydligare, sd att de i din narhet som garna
vill hjdlpa dig vet vad de kan hjalpa dig med.

Vi kartlagger de kontakter du redan har och identifierar vilka
som kan vara viktiga resurser att lara kanna. Nar vi vet vilka
nya kontakter du behéver sa gar vi igenom var du kan finna
dem, hur du kan bdérja bygga en relation med dem och hur du
kan motivera dem att vilja ge dig bra och I6nsamma referenser.

Efter att ha genomfort programmet sa har du:

e Lart dig en metod for att kontinuerligt mata dina
aktiviteter och férutse resultatet.
e Lagt grunden for att avsevart 6ka din I16nsamhet.

PROGRAMLANGD: PRIS:

12 X 2h 18 500kr

REFERENS®
AKADEMIN

ReferensAkademin AB
Engelbrektsgatan 26

www.referenskademin.se
info@referensakademin.se

Org.nr: 556713-8986
Telefon: 031-16 02 80

411 37 Goteborg




